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For nearly 20 years, Brda Electric has served the Saint 
Louis area with a commitment to service and value 
establishing itself as St. Louis's top electric company. 
 
In 2008 Brda turned to online advertising to drive 
new opportunities and increase brand awareness. 
“While browsing the web I noticed other electircal 
companies were showing up on the first page of 
Google and I wanted to be there with them” said Tim 
Brda owner and founder of Brda Electric. “I saw your 
website (st‐louis‐electric.com) at the top of Google 
and figured that would be the best place to start.”  

 
After purchasing a listing not only does 
Brda receive referral calls and website 
visits from st‐louis‐electric.com, their 
website rankings have also benefited 
from having a featured listing which 
focuses on their targeted keyword – “St. 
Louis Electrical Service”. By having 
serveral links on the web from reputable 
sites with high rankings, Brda has been 
able to climb to the top spot of Google 
for serveral targeted keywords! “It’s been 
amazing. Once our website got on the 
first page of Google, it’s like free 
advertising and new business for us.”  
 
 
We can help you achieve the same results as Brda Electric for only $199.  
To find out more visit www.st‐louis‐electric.com, or call 314.398.3931.  
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